
• Business developer
• Développeur de l’application numérique OPTILAB
• Spécialiste de l’analyse des datas socioéconomiques

Jean-Luc Bringuier

www.optilab.fr

https://www.optilab.fr/


Parcours
Juriste et économiste de formation 
Jean-Luc Bringuier a exercé des 
postes de responsabilité auprès 
d’élus et des fonctions de 
« Business developer » au sein de 
grands groupes industriels et 
commerciaux. 
Il est aujourd’hui spécialiste de 
l’analyse des données 
socioéconomiques.



Responsable 
politique
Attaché parlementaire du 
député de Vaucluse
Chargé de mission puis 
Conseiller technique du 
Député-Maire d’Avignon
Directeur du 
développement du 
département du Gard
Directeur de cabinet du 
Maire et Conseiller 
départemental de Vitrolles

Business développer
Cabinet Ernst & Young : Secteur 
collectivités locales
Groupe SAUR 

SAUR secteur de l’eau
COVED Secteur déchets
ATRIUM secteur funéraire

FUNECAP Groupe national de pompes 
funèbres et crématoriums

Consultant
Conseil aux entreprises et 
collectivités locales
Créateur et développeur 
de l’application OPTILAB 
exploitation et analyse des 
datas socioéconomiques



Secteur funéraire



Etude de faisabilité

•Questions à résoudre :
• Quel volume d’activité est envisageable par an et sur une période de 20 ans : population structure et évolution nombre de décès sur les 15 dernières années, …
• Quels niveaux de prestations et de prix les familles attendent elles ?

Dimensionnement 
du projet

• Création d'un complexe funéraire :
§Chambre funéraire  : nombre de salons, cases réfrigérées, cases de congélation
§Crématorium : capacité de traitement une ou deux lignes de four-filtration, une ou deux salles de cérémonie
§Jardin du souvenir ?
§Site cinéraire ?

Ingénierie de 
projet

• Réalisation d’un business plan 
• Questions à résoudre :

• Coût d’exploitation : Prix du M3 de gaz, prix du Kwh, coût moyen de construction, coût salaire moyen
• Environnement juridique : droit funéraire, droit fiscal et droit des sociétés
• Type de montage juridique et économique souhaité

Recherche 
d'investisseurs

•Attentes en termes de valorisation et retour sur investissement
•Mode gestion de l’équipement

Conditions de réalisation



Secteur touristique



• Typologie des 
clientèles 
potentielles

• Tarifs

• Investissements
• Fonctionnement 

rentabilité

• Niveau 
d’équipements

• Prestations de 
services

• Atouts 
• Facilités d'accès

Attractivité 
du site

Conditions 
d'accueil

Ciblage et 
marketing

Business 
plan

4 étapes de structuration du projet


